




 76 неизВестный аВтоВаз

«учеба На фиате заНимала
в равНой СтепеНи вСех»

с тажировки вазовцев на  заводах 
ФИАТа были естественным и  не-

обходимым компонентом реализации 
всего проекта в  целом. Приезжавших 
в  Тольятти итальянцев, немцев, англи-
чан, французов не  хватило  бы, чтобы 
на  месте обучить нужное количество 
наших специалистов. Без зарубежных 
стажировок импортный опыт оста-
вался  бы только теоретическим. Чего 
нельзя посмотреть глазами, потрогать 
руками  – то  не проходит через мозги. 
Контрактовать и  закупать оборудова-
ние, принять, смонтировать, заставить 

работать по  технологии, научиться 
всем этим управлять и  эксплуатиро-
вать  – осваивать всё это на  ходу, уже 
ввязавшись «в  бой», значило вчистую 
проиграть дело.

В распоряжении советских специ-
алистов на  ФИАТе имелись техниче-
ская библиотека, в том числе с книгами 
на  русском языке, классные комнаты 
и  бытовые помещения. Начало заня-
тий – в 8.30, окончание рабочего дня – 
18.30, прибытие в  гостиницу  – 19.15. 
Обязательно выдавалась спецодежда. 
За  каждым обучающимся закреплялся 

работник ФИАТа  – инструктор и, при 
необходимости, переводчик. Обучение 
проходило в  реальных производствах 
фиатовских заводов. Каждую неделю 
обучающиеся писали для своих произ-
водств в Тольятти отчёты по вопросам, 
которые изучили. А  итальянцы устраи-
вали экзамены, чтобы акцентировать 
внимание на том, что упущено или пло-
хо усвоено.

11. Турин. Встреча на ФИАТе    

11.
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12. Занятия в учебном центре Мирафиори. 
13. Школа имени Джованни Аньелли на ФИАТе 

полезНые уроки
З а чрезвычайно сжатый срок со-

ветские специалисты в Италии 
усвоили прогрессивный опыт в технике 
и технологии и по крупицам передавали 
его в Тольятти. Выполнили гигантский 
объём работы по контрактации обору-
дования, размещению заказов и испы-
таниям новых материалов. Освоили азы 
рынка и внешнеторговой дипломатии.

Ничто не утрачено из того беспре-
цедентно крупного похода советских 
людей в капиталистический рай/ад. 
Учёба и работа в Италии стали той 
питательной средой, которая слепи-
ла по-настоящему рыночную природу 
АВТОВАЗа, придав ему на длитель-
ный срок небывалый запас прочно-
сти. Вазовцы сумели войти в процесс 

нового реального опыта и реального 
производства в реальной обстановке – 
и устояли в нём.

Александр Степанов

Иллюстрации из фотоархива 
ОАО «АВТОВАЗ»

12.

13.

lada НОВОсТИ выпуск 1 | 2013 77



 78 клуб

кРАсНАЯ МАшИНА – 
сПуТНИцА ПОБЕД
А ндрей еще не  женат. Прочитал, 

что античные мудрецы говорили: 
«До тридцати не спеши, но и в тридцать 
не  медли. Лет тридцати ожениться  – 
вот самое лучшее время». Вот Андрей 
и  пользуется свободой, увлеченно 
знакомясь с  девчонками по  выходным 
и будням. Недавно, кроме врожденного 

природного огонька в  глазах и  трени-
рованного красноречия, Андрюха при-
обрел еще одного союзника в  борьбе 
за  нерушимую женско-мужскую друж-
бу – новенький красный автомобиль.

Цвет автомобиля был выбран сра-
зу  – ведь яркий, намытый и  наполиро-
ванный кузов, отражая зайчики от хро-

мированных молдингов, неизменно 
цепляет девичий взгляд, будь у  тебя 
хоть «Феррари», хоть «Приора».

Второе главное требование к  ма-
шине Андрей твердо выработал еще 
прошлым летом  – наличие кондицио-
нера. Так получилось, что в его машине 
не  просто кондиционер, который надо 
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то  включать, то  выключать, а  климати-
ческая система. Выставив комфорт-
ную температуру, приятно чувствовать, 
когда машина сама заботится о  тебе, 
периодически врубая и вырубая «холо-
дильник». Пассажиркам такая забота 
тоже нравится  – им на  генетическом 
уровне приятен нежный и  корректный 
уход.

С кондиционером и  окна затониро-
вать не  грех, что Андрей сразу и  про-
делал. Только немного посомневался, 
клеить  ли пленку на  боковые, которые 
и так были с завода с легкой зеленцой. 
Подумав, просто заказал тонировку, 
не выходя за рамки ГОСТа: хоть и при-
ятно катить с  дамой в  интимно затем-
ненном салоне, но  не очень приятно 
прерывать поездку на  общение с  хму-
рыми дядями в  форме, которые норо-
вят распахнуть дверь для проверки 
окошек на светопроницаемость. А в са-
лоне сидит юная особа с букетом на ко-
ленях, и ей такое отвлекающее внима-
ние тоже ни к чему.

После тонировки ухудшилась об-
зорность назад. Но  ничего, спасает 
штатный парктроник. Тем более что 
движение назад – это только когда пар-
куешься у места свидания. А основное 
движение в машине – это вперед и толь-
ко вперед. В закат. И вот тут-то Андрей 
расцветает, как те  розы, подаренные 
девушке. Когда на второй передаче то-
пишь педаль в пол, двухвальный мотор 
слегка взрыкивает, машина приседает 
на корму и ласточкой летит вперед! Во-
дитель получает двойное, нет, тройное 
удовольствие – он повелевает мощным 
зверем, рядом сидит красивая жен-
щина, которая не  испугалась, нет, по-
тому что все  же у  Андрея не  спорткар, 
от  разгона которого темнеет в  глазах 
и  подступает к  горлу. Он просто уве-
ренно управляет машиной, потенциал 
которой наилучшим образом подходит 

его характеру – вспыльчивому, но име-
ющему «ограничитель». Когда Андрей 
едет один, он позволяет себе не только 
активно разгонять машину, но  и  резко 
тормозить, до срабатывания АБС. Осо-
бенно ему нравится маневрировать при 
таком торможении – на своих прежних 
«Жигулях» он  бы на  такое не  решился, 
потому что неуправляемый занос  – 
штука не из приятных.

Единственное, что не  устраивает 
Андрея в  его машине  – это плавная 
регулировка наклона спинки сиденья. 
В старом «жигуляторе» можно было по-
хулиганить – потянуть за рычаг, и спин-
ка пассажирского сиденья падает. 
Девушка взвизгивает, ну  а  дальше… 
дальше Андрей действовал исходя 
из  тона этого самого визга… Ну  зато 
на  новой машине есть подогрев си-
денья  – этим приятно порадовать лю-
бительниц носить в  мороз короткие 
курточки.

Летом Андрей продолжил выезды 
на  природу. Экстремального бездоро-
жья его «Приора» не увидела, а к обыч-
ным в средней полосе буеракам маши-
на оказалась привычна – беспробойная 
подвеска и 165 миллиметров дорожно-
го просвета что-то значат. Особое при-
ключение для нашего героя было в ав-
густе – именно тогда он с парой верных 
друзей махнул на море. На прежней ма-
шине не решался, а на новой – в самый 
раз и  по  комфорту, и  по  надежности, 
и  по  приличной крейсерской скорости 
на трассе. Только перед поездкой про-
шел техобслуживание. И  не  беда, что 
оно не совпало по времени со штатной 
сервисной книжкой – на Андрюхину ма-
шинку эту услуга стоит не дороже четы-
рех тысяч. И на кафе, и на конфетно-бу-
кетные приобретения деньги остались.

Сергей Боровинских
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»LADA Largus стал в  России АВТОМОБИЛЕМ ГОДА-2013 
в номинации «Перевозчики» (категория «Мини-фургоны»).

Ежегодная Национальная премия «АВТОМОБИЛЬ ГОДА» прово-
дится в России уже 13-й раз. Четыре года подряд голосует более 
миллиона человек, в этом году поставлен рекорд – проголосо-
вало 1,5 миллиона автолюбителей! За право стать первыми бо-
ролись 385 моделей автомобилей, официально представленных 
в России.

АВТОВАЗ благодарит всех, кто выбрал наш универсал по-
вышенной вместимости LADA Largus лучшим перевозчиком 
из мини-фургонов.

Игорь Буренков, директор по  внешним связям АВТОВАЗа: 
«Спасибо организаторам Премии и огромная благодарность ав-
толюбителям, которые проголосовали за нас. LADA Largus – ПО-
ЕХАЛИ ВМЕСТЕ!»

»52 765 автомобилей LADA Granta продали дилеры в России 
за первые 4 месяца 2013 года. Это – единственный авто-

мобиль на отечественном рынке, продажи которого в этом году 
ежемесячно превышают 10-тысячный уровень.
В апреле в России продано 15 596 LADA Granta – рекордный по-
казатель с начала продаж. 8 месяцев подряд LADA Granta – ли-
дер российского рынка.

АВТОВАЗ производит народный автомобиль LADA Granta 
на  площадках в  Тольятти и  Ижевске. Покупатели выбира-
ют из  16  комплектаций  – от  самого доступного «стандарта» 
(279 000 руб.) до версии «люкс» (от 382 100 руб.). LADA Granta – 
первая российская массовая машина с «автоматом» (4-ступен-
чатая японская АКП Jatco). И расширение гаммы опций бестсел-
лера продолжается!

»В начале мая в Ульяновске прошел традиционный фести-
валь любителей автомобилей LADA Kalina и  LADA Priora 

«КаПри-73» (по коду региона). Участие в  слете приняли «кали-
новоды» и  «приороводы» из  различных городов России. Они 
получили прекрасную возможность пообщаться, обсудить мно-
жество насущных тем, напрямую задать вопросы вазовским спе-
циалистам и, конечно, протестировать автомобили LADA.

По материалам пресс-центра ОАО «АВТОВАЗ»



ооо «дВор печатный аВтоВаз»
45 лет оказывает полный спектр услуг в области рекламной и деловой полиграфии. 
Производит продукцию, соответствующую мировым стандартам качества.

делоВая полиграфия:
визитные карточки, блокноты, 
фирменные бланки, конверты, буклеты, 
самокопирующиеся бланки, документы, 
кубари, печати и штампы, папки, 
пропуска, удостоверения, листовки, 
плакаты, афиши, билеты, проспекты, 
открытки, приглашения, POS, рекламные 
материалы, баннеры

делоВая суВенирная 
продукция:
ежедневники, записные книжки, 
телефонные книжки, планинги, 
визитницы, ручки, кружки, пепельницы, 
зажигалки, значки

многостраничные изделия:
газеты, журналы, книги, годовые отчеты, 
каталоги, брошюры

календари:
карманные, настольные, настенные, 
квартальные

флексографская печать:
этикетки, стикеры, термочеки, упаковка

наружная реклама:
баннеры, перетяги, штендеры, мобильные 
стенды, пилоны, стелы, таблички, 
информационные стенды, панно на стойке, 
световые короба, вывески и оформление 
фасадов, аппликация на витринах, 
интерьерное оформление, флаги

интерьерная печать:
печать на пленке, обоях, холстах, тканях, 
виниле, бумаге, интерьерное оформление 
витрин, брендирование транспорта, 
изготовление фотообоев

Мы полагаем, что каждый бизнес уникален и неповторим, поэтому мы не предлагаем готовых решений в области 
полиграфии и рекламы, мы готовы разработать то решение, которое будет наиболее эффективным именно для Вас.

ЕСЛИ ТИПОГРАФИЯ, ТО «ДВОР ПЕЧАТНЫЙ АВТОВАЗ»

стол заказоВ типографии
445051, Самарская область, г. Тольятти, ул. Жукова, 3в, офис 2, тел. (8482) 72-61-72

типография
445024, Самарская область, г. Тольятти, Южное шоссе, 36,
тел.: (8482) 64-04-94, 73-88-96, 73-88-94

ВыбраВ нас
Вы сэкономите время
Вы получите качественный продукт, достойный Вашего бизнеса

предприятие-партнер



Это издание предназначено для рекламных целей. Вся информация носит исключительно ознакомительный характер и ни при каких условиях не является 
публичной офертой, определяемой положениями статьи 437 Гражданского кодекса Российской Федерации. Иллюстрации могут содержать варианты оснащения 
и элементы спецкомплектации, не входящие в объем серийной поставки. АВТОВАЗ оставляет за собой право без предварительного уведомления изменять 
спецификации, описанные в данном издании. Образцы цветов могут дать лишь общее представление о цветовых тонах, поскольку полиграфическими средствами 
невозможно воспроизвести блеск и насыщенность, фактически свойственные автоэмалям.

www.lada.ru      «Горячая линия» LADA: 8–800–200–52–32
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